Порядок оформления дилерских отношений.

Присвоения статуса «Дилер» производится на основании заявки претендента.
К рассмотрению принимаются: 

· Заявка произвольной формы,  с указанием конкретного региона или предприятий.
· Бизнес-план, с указанием перспективы реализации на заявленной территории в планируемом году продукции, производимой ОАО «БАЗ».
· Документы:

· нотариально заверенные копии учредительных документов и свидетельства о регистрации юридического лица; 

· справку из налоговой инспекции, что соискатель не является недоимщиком по налогам и обязательным платежам в бюджеты всех уровней и внебюджетные фонды; 

· справку из банка, обслуживающего соискателя, о его платежеспособности; 

· заверенную копию балансового отчета соискателя за истекший период; 

· и другие документы согласно перечня ОАО «БАЗ» 

Предоставленные документы рассматриваются руководством ОАО «БАЗ» и принимается решение: 

· о присвоении статуса «Дилер»; 

· об отказе в предоставлении статуса «Дилер». 

О принятом решении письменно сообщается претенденту в течение 30 дней со дня приема заявки. 

На основании положительного решения заключается Дилерский договор между ОАО «БАЗ» и претендентом на получение статуса «Дилер». Дилерский договор заключается как неотъемлемая часть Договора поставки продукции и разрешает торговлю продукцией ОАО "БАЗ" на Территории продаж Дилера. 

Порядок и условия заключения Дилерского договора.

Дилерский договор оформляется специалистами ОАО «БАЗ» по утвержденной форме и к нему выдается сертификат Дилера. Срок действия Дилерского договора – 1 год. Размер скидок определяется на основании бизнес-плана и устанавливается на 6 месяцев. По истечении 6 месяцев, в зависимости от выполненных обязательств (согласно предоставленных отчетов за 6 месяцев), производится перерасчет скидок.
Информация о Дилере размещается на заводском сайте.

Обязанности дилера (общие положения).
· Осуществлять приобретение продукции в согласованных объемах. 

· Участвовать в разработке и реализации региональных программ и проектов. 

· Распространять рекламно-информационные материалы о продукции ОАО «БАЗ».

· Владеть информацией о работе конкурентов на своей территории, знать емкость рынка своей территории. 

· Соблюдать авторские права на продукцию. 

· Обязан согласовать свое участие, сроки поставки и ценовую политику с ОАО «БАЗ» в проводимых тендерах. 

· Охранять свою и ОАО «БАЗ» коммерческую тайну.
· Предоставлять покупателям полную и достоверную информацию о технических и качественных характеристиках продукции ОАО «БАЗ». 

· Незамедлительно сообщать о фактах появления Фальсифицированной продукции ОАО «БАЗ» на Территории продаж Дилера. 

· предоставлять раз в 6 месяцев отчетность ОАО «БАЗ». 

· Не позднее 10 декабря каждого года предоставлять на согласование ОАО «БАЗ» бизнес-план, в котором должны быть отражены следующие разделы: 

· результаты деятельности за отчетный период по реализации продукции в натуральном и стоимостном выражении; 

· планируемые объемы реализации продукции в натуральном и стоимостном выражении на следующий год; 

· план рекламных мероприятий на планируемый год по продвижению продукции на Территории продаж; 

· Работать на других территориях, на экспорт, а также с предприятиями, с которыми у завода сложились прямые, длительные хозяйственные связи, без согласования с ОАО «БАЗ», запрещается.

Заключительные положения.
По итогам работы за год ОАО «БАЗ» принимает решение о продлении или прекращении действия Дилерского договора на следующий календарный год. 
Дилерский договор может быть расторгнут по итогам 3 месяцев в случаях, если дилер: 

· не приступил к выполнению Дилерского договора; 

· систематически не выполняет плановые объемы приобретения продукции. 

В случае расторжения Дилерского договора досрочно, дилер обязан вернуть Сертификат дилера в пятидневный срок с момента лишения статуса. При расторжении договора публикуется сообщение на сайте ОАО «БАЗ»  о лишении фирмы статуса «Дилер» за нарушение условий Дилерского договора и недействительности выданного Сертификата, с указанием конкретной даты и причин.

ОАО «БАЗ» обеспечивает контроль эффективности деятельности Дилера, соответствия складов Дилера требованиям ОАО «БАЗ», оказывает Дилерам консультативное и рекламное содействие в их деятельности. 
